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Conectando empresas

Con el objetivo de crear lazos solidos entre el tejido empresarial local y
las grandes companias del entorno, llega la edicion de Nexo lllescas.
Un evento disenado para fomentar sinergias entre las PYMES de la comarca de La
Sagra y las GRANDES EMPRESAS tractoras del cinturon industrial, facilitando el contacto
directo, la colaboracion y nuevas oportunidades de negocio.
20 empresas tractoras.
100 PYMES locales.
Reuniones rapidas y efectivas de 4 minutos, previamente agendadas.
Durante estas reuniones, las pequenas y medianas empresas podran presenar sus
productos y servicios direcamente a los responsables clave de las grandes companias:
Directores de compras.
Directores tecnicos.
Directores de recursos humanos.

Somos Pymes

El evento contara con:
Zona de exposicion, donde las PYMES podran exhibir su oferta en stands individuales.
Zona de Networking para fomentar conversaciones informales.

Zona de reuniones preparada para facilitar el desarrollo de contactos estratégicos
agendado previamente.

Nexo lllescas no es solo un evento: es una apuesta por el desarrollo local, la colaboracion y

el crecimiento. NEXO
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+Networking

+200 Pymes

+ 25 Promotoras

+ 800 Reuniones

Beneficios

El formato de reuniones expreés, previamente agendadas, de cuatro minutos
entre las pymes y las grandes empresas conlleva inherentes beneficios.

Las empresas tractoras conoceran a 100 empresas locales en tiempo
record.

Las empresas locales, en un breve espacio de tiempo, seran capaces

de ofertar sus servicios y productos.

Poder crear convenios con condiciones especiales para los trabajadores
de las empresas.

Generar un importante volumen de negocio dentro de la misma
comunidad.

Crear raices junto a la empresas de la comarca mejorando las integraciones sociales
de las companias que operan en La Sagra.

Interaccion y contacto directo con los responsables de ventas y/o
compras de las grandes empresas y de las empresas locales.



Un evento que crece y se consolida (2024-2026)

Nexo lllescas nace con una mision clara: conectar pymes y grandes companias para activar

oportunidades reales.

Y los datos lo confirman: el evento no solo funciona, sino que crece edicion tras edicion, consolidandose

como un punto de encuentro empresarial clave en el corredor logistico de La Sagra.

Enfoque

2024
(1)

2025
(22)

2026
(32)

Validacién
del formato

Consolidacion

e impacto

Proyeccién
de expansion

Empresas S :
A0 Multinacionales  Reuniones B2B
participantes
70-S0 12-16 300-400
=100 19 +500
110-130 20-25 600-800

¢Queé significa esto para tu empresa?

- Mas empresas participantes = mas posibilidades de encontrar clientes, proveedores y partners.
- Mas grandes companias = mas oportunidades de colaboracion y acceso a decisiones reales.

- Mas reuniones B2B = mas conversaciones utiles y mas opciones de cerrar acuerdos.

- Crecimiento sostenido = un evento con recorrido, visibilidad y retorno creciente.

O
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Asi sera Nexo lllescas

Tu participacion en Nexo lllescas
te da acceso a un ecosistema
empresarial cualificado.

« Zona expositores

+ Zona reuniones pymes
- Zona tractoras

- Zona comun

Pymes

Reuniones agendadas

(zona de trabajo)

Zona de encuentro

Proyecciones
Expositores
Networking
Desayuno

Aperitivo Networking




o Zona tractoras y grandes empresas
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Szona de tractoras y grandes empresas esta disenada para que companias tractoras
conecten con pymes de forma eficiente, estratégica y con retorno medible.
Se trata de identificar proveedores, partners y soluciones con rapidez.

’ + Reuniones B2B pre-agendadas con pymes.
i& | Acceso directo a pymes con soluciones y servicios concretos.
» |dentificacion de proveedores y colaboradores cualificados.

d ,i Deteccion de talento y capacidad operativa local/regional.

5 Agilidad en la busqueda y comparacion de alternativas.
Diversificacion de proveedores y refuerzo de la cadena de suministro.
Impulso'a innovacion abierta mediante colaboracion.

»  Eficiencia: concentracion de oportunidades en un unico espacio.
; ;_-I}‘osiciorﬁniento como empresa tractora y referente.
#= Mejora de reputacion por apoyo al tejido empresarial.

amﬁgon arvato L& Alloga \ ISOGESTION

—_/ Facility Managsment

mEiG0 Doz cevia mm

uuuuuuuuuuuuuu LocisTics  [EUAH]

LA'SAGRA @ P B MAGON | Wasmcusin NEXO

LLLLLLLL




Zona Pymes

Nexo lllescas es el espacio donde las pymes conectamos para empezar a cerrar
oportunidades reales. La zona pymes esta disenada para impulsar colaboraciones,
acuerdos comerciales y alianzas estratégicas en un entorno profesional, agil

y orientado a resultados.

+ Reuniones B2B pre-agendadas entre pymes.

- Networking de calidad con empresas con capacidad de decision.
- Generacion de alianzas y sinergias comerciales.

- (Captacion de clientes y leads B2B.

+ Acceso a potenciales proveedores y colaboradores.

- ldentificacion de partners para ofertas conjuntas.

- Aceleracion de oportunidades en un solo dia.

- Mayor visibilidad y posicionamiento empresarial.

- Ampliacion de red de contactos en el territorio.

+ Entorno profesional, organizado y orientado a resultados.



La Zona de Encuentro, n

nes de valor, favorecer el networking y crear un clima cercanoy pl]ofesional que faci!t_e :_-_lf o
“que las relaciones se conviertan en colaboraciones, donde: r g Y, X
- =3 — i o, gt "

= =,

~Jvq

.+ - Comenzaremos con un para romper el hielo'y eﬁezar el-dia generando
- 7 - / | & - | —

- sinergias. | | : -

- Encontraremos el (of r | q. [0 donde os ayudaremos con gual

| quier duda y podréis _infdﬁhatg,sﬂtambién'de kutg[i eventos O proyectos.

;_;Proy’éictaremos Wos in oo para desc-ubri}:gi_ﬂea_s y gportynidades_;:_ ¥
Tambien aqui localizaremos la ~ para conocer soluciones, servicio
y propuestas en directo. 4 o e, | <.

« Completaremos este espacio, con una | para ampliar contactos y
activar sinergias estratégicag?-_ - o | | _

» Finalizaremos conun-- Networking para cerrar la jornada reforzando relacio-

nes en un ambiente distendido y productivo.
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Patrocinador premium

Patrocinador oro

Patrocinador plata

Patrocinador bronce

Patrocinador expositor



Patrocinador premium

= Aparacion en las Notas de Prensa en primer parrafo
como patrocinador oficial y principal en medios de Toledo y
cabeceras de Castilla- La Mancha.

= Patrocionador exclusivo del sector y entrevista en medio comarca
o regional.

= Logo principal destacado en la invitacion, programa, web y photocall.

= Disponibilidad de stand con visibilidad privilegiada in-situ
(en el saldn con roll up y mesa de cortesia con informacion de la marca).

» Video de su empresa promocionado por medios internos de la organizacion
Redes Sociales, Web y Newsletter.

= Asistencia a la comida final + 2 invitados.

= Mencion especifica en la inauguracion y presentacion de la jornada. : —= ‘l;/
(Tiempo limitado). :

» Foto de familia para medios de comunicacion y medios internos de la organizacion!

* Producto principal en “WelcomePack”

= Aparicion con informacion de su empresa en todos los materiales de difusion del
evento: video posterior con envio a BBDD de asistentes, noticias, redes sociales y
todos los medios de difusion empleados.

= Reserva de al menos 10 reuniones con las empresas tractoras en el B2B.



Patrocinador oro

= Aparicion de patrocinador oro en las notas de prensa

enviadas a medios de Toledo.

= Logo grande en la invitacion, programa, web y photocall.

= Patrocionador exclusivo del sector y entrevista en medio de
comunicacion comarcal o regional.

= Disponibilidad de espacio en la zona de exposicion en la feria
de empresas.

= Asistencia a la comida final + 1 invitado.

= Resena en video como patrocinador del evento en las RRSS y
web del evento.

= Mencion en la inauguracion.

» Entrevista en medio de comunicacion comarcar o regional.

= Insercion material especifico “WelcomePack”. i

» Foto de familia para medios de comunicacion y medios internos de la organizacion. '3

= Aparicion de logotipo y menciones en redes sociales y los medios de
difusion empleados.

= Reserva de al menos 8 reuniones con las empresas tractoras en el B2B.
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Patrocinador plata

= Aparacion como patrocinador en las notas de prensa

enviadas a medios de Toledo y cabeceras de Castilla-La Mancha.
= Logo mediano en la invitacion, programa, web y photocall.
= Disponibilidad de espacio en la zona de exposicion en la feria de empresas.
= Asistencia de un representante de la empresa a la comida final.
= Notificacion entrada como patrocinador del evento en comunicaciones,
= RRSSy web del evento.
= Mencion especifica en la inauguracion. ;
= Insercion material “Welcome pack” \
= Foto de familia para medios de comunicacion y medios internos de la organizacion.
= Aparicion del logotipo y menciones en redes sociales y los medios de difusion empleados.

= Reserva de al menos 6 reuniones con las empresas tractoras en el B2B.



Patrocinador bronce

= Aparicion como patrocinador en las notas de prensa enviadas
a medios de Toledo.

= Logo pequeno en la invitacion, programa, web y photocall. '
= Comunicacion en Web, RRSS y noticias de entrada como patrocinador.

. . oge . . 4 . o
= Disponibilidad de espacio en la zona de exposicion en la feria de empresas.

= Mencion en la inauguracion. E
* |nsercion de material en “Welcome Pack”. |

'

= Foto de familia para medios de comunicacion y medios internos de la organizacion. £_

S

= Reserva de al menos 5 reuniones con empresas tractoras en el B2B.

-



= Contratacion de espacio de exposicion en el contexto del Nexo Empresas
(solo para empresas con sede en La Sagra de menos 20 empleados).

= Zona preparada para facilitar el desarrollo de contactos estratégicos.
Puesto que los expositores se encontraran en el corazon de nuestra zona de encuentro,
preparate para impactar a los mas de 200 empresarios.

= Impulsa tu red de contactos:
o con mostrador
o con roll-ups
o con publicidad corporativa
o Traete a tu equipo comercial para que no se te escape ni un contacto maximo 3 personas de tu empresa)
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CONECTANDO EMPRESAS EN LA SAGRA

623 910 061
www.nexoillescas.es

MAYO 2026

conecta@nexoillescas.es
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Donde las ideas se encuentran y los negocios crecen. iTe esperamos!





